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Cykl ,W rok do eksportu”

@ Darmowe, roczne szkolenie dla polskich eksporteréw

Przedstawiamy Panstwu unikatowy, roczny kurs ,W rok do eksportu” W jego
ramach otrzymacie Panstwo praktyczne porady dotyczace przygotowania
firmy do rozpoczecia eksportu, wyboru rynkéw, certyfikacji, wyjazdéw na
targi i misje gospodarcze, dobieraniu kontrahentéw i rozwoju sprzedazy.
Wszystko to w dwunastu praktycznych lekcjach, dostarczanych co miesigc
prosto na skrzynke email.

Przejdz dalej »

Wiesci z rynku

Ktore branze w Polsce moga obawiac sie embarga Rosji?
Zagrozenie rosyjskimi sankcjami gospodarczymi dotyczy jedynie
niewielkiej czesci branz w Polsce - spowodowane jest to sytuacja
gospodarczg w Rosji i motywami rzadu rosyjskiego.

Przejdz dalej »

Ankieta: Poznaj potencjatl eksportowy swojej firmy
Cykl ,,W rok do eksportu”, kroknr. 1
@ Przedstawiamy Panstwu ankiete, ktérej wypetnienie pozwoli Panstwu
oceni¢ potencjat eksportowy Panstwa firmy. Ankieta jest pierwsza czescig
rocznego kursu ,W rok do eksportu”.

Przejdz dalej »
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Cykl ,W rok do eksportu”

Proponujemy Panstwu unikalng szanse uzyskania praktycznej wiedzy eksportowej za
pomoca darmowego cyklu szkoleniowego ,W rok do eksportu”

Kurs to dwanascie praktycznych lekcji dotyczacych rozwoju eksportu, przesytanych w
Biuletynie Eksportera ITRO co miesigc. Skierowany jest zaréwno do juz eksportujacych
przedsiebiorstw, jak i tych dopiero planujacych sprzedaze zagraniczne.

Badanie potencjatu eksportowego y# Okreslanie profilu kontrahenta

maj 2014

Wybér rynku docelowego :3 Rozpoznanie réznic kulturowych
Uwarunkowania celno-prawne '} Selekcja i dobor kontrahentow

Analiza rynku docelowego U Finansowanie i zabezpieczenie transakgji
Strategia wejscia na rynek L&) Wyjazd na misje gospodarcza

Strategia marketingowa 1) Uczestnictwo w targach

Powyzszych tematéw, przedstawionych w formie zwieztych raportéw, szukajcie Paristwo w
kolejnych miesigcach w ramach Biuletynu Eksportera ITRO.

Wiecej informacji o cyklu ,W rok do eksportu” oraz materialy archiwalne znajdziecie
Panstwo pod linkiem http://itro.pl/pl/kategoria/biuletyn-eksportera-itro

Zachecamy do uczynienia pierwszego kroku do eksportu juz dzis! Po wypetnieniu
ankiety ,Poznaj swoj potencjat eksportowy” otrzymacie Paristwo darmowa analize
potencjatu eksportowego Panstwa przedsiebiorstwa.

Tak, chce poznac swéj potencjat eksportowy! »
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@ Wiesci z rynku

Ktore branze w Polsce moga obawiac sie
embarga ze strony Rosji?

Doniesienia medialne o kryzysie politycznym na Ukrainie oraz werbalne zaostrzenie stosunkéw
Rosja-UE wptyneto silnie na nastroje wielu polskich przedsiebiorcow. Pamietajgc embargo na
produkty miesne z lat 2005-2008, wielu eksporteréw dziatajagcych na rynku rosyjskim lub
planujacych  zwiekszenie zaangazowania zaczeto postrzegac¢ ten kierunek jako bardziej
ryzykowny. Podejscie to jest stuszne jedynie w odniesieniu do ograniczonej ilosci branz.

Na podstawie danych historycznych oraz analizy rosyjskiej gospodarki dowie$¢ mozna, ze:

@ grozba ktopotéw w handlu z Rosjg dotyka jedynie ograniczonej liczby branz w Polsce

zagrozona jest jedynie branza rolno-spozywcza, cho¢ i w jej obrebie wielu producentéw
moze czuc sie stosunkowo bezpiecznie

politycznych
ponad 80% eksporterow, m. in. z branzy meblowej, elektromaszynowej, chemicznej,
poligraficznej, kosmetycznej, farmaceutycznej i odziezowej moze czud sie bezpiecznie

o
®@ pozostale branze nigdy w historii nie mialy probleméw w handlu z Rosja z powodéw
o

Wykres 1. Struktura polskiego
eksportu do Rosji, 2012, % 7

Inne
- zagrozenie Skory
' - bezpieczenstwo Produkty mineralne

Wyroby ceramiczne
Wyroby przemystu lekkiego

Wyroby przemystu drzewno-papierniczego

Wyroby metalurgiczne

Artykuty rolno - spozywcze

Wyroby przemystu chemicznego
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@ Wiesci z rynku

Ktore branze w Polsce moga obawiac sie
embarga ze strony Rosji?

Aby w petni zrozumiec istote zagrozenia embargiem, nalezy przyjrze¢ sie motywacjom rzadu
rosyjskiego i sytuacji gospodarczej w Rosji. Pozwala to uswiadomic¢ sobie, ze rzad rosyjski jest
rowniez ograniczony i czesciowo zalezny od polskiego importu.

Glowne motywacje i ograniczenia rzadu rosyjskiego:

® Duwie gtéwne motywacje do natozenia embarga to wywarcie nacisku politycznego oraz
ochrona wtasnego przemystu. Skutki nacisku politycznego sa trudne do przewidzenia,
ale ograniczone sytuacja gospodarcza.

@ Jedli w danej branzy Rosja nie rozwija wlasnej produkgji, szansa na embargo znacznie sie
zmniejsza — odpada wtedy motywacja ochrony rodzimego przemystu, a zyski z embarga
politycznego sg juz duzo trudniejsze do skalkulowania.

@ Niekiedy strona rosyjska moze mie¢ problemy z substytucja importu niektorych
produktéw, co réwniez wydatnie zmniejsza ryzyko embarga.

Dla przyktadu, catkowite embargo na polskie jabtka oznaczatoby znaczne niedobory na rynku
rosyjskim, bez mozliwosci szybkich uzupetnieri. Embargo na truskawki spowodowatoby z kolei
zastqpienie polskich truskawek produkcjq z potudnia Europy, jest wiec bardziej prawdopodobne.

@ Najtatwiejszym do wykorzystania przez Rosjan sposobem uzasadnienia embarga s3
wzgledy sanitarne - tak wiec im wyzszy poziom przetworzenia produktu, tym jest on
relatywnie bezpieczniejszy.

Tabela 1. Trzy stopnie ryzyka embarga w przemysle rolno-spozywczym

Produkty surowe: Nisko przetworzone: Wysoko przetworzone:
Jabtka Przetwory miesne Stodycze

Owoce miekkie Przetwory owocowe Soki

Mieso Mrozonki Sosy, przyprawy
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@ Ankieta: poznaj swdj potencjat

eksportowy
Cykl ,,W rok do eksportu’, Krok nr. 1

Pierwszym krokiem do sukcesu eksportowego jest trafne rozpoznanie swoich atutéw i
potencjatu eksportowego. Stykajac sie z polskimi eksporterami, na przestrzeni lat
wypracowaliémy zestaw pytan, z pomocg ktérych szybko okresli¢ mozna przygotowanie
przedsiebiorstwa do eksportu.

Ankieta domyslnie jest anonimowa, nie zawiera réwniez zadnych pytan o wrazliwe informacje
handlowe. Skupia sie na przygotowaniu merytorycznym i praktycznym,  znajomosci
konkurencji oraz przewag swojego produktu.

Jesli zdecyduja sie Panstwo podac¢ dane kontaktowe swojej firmy, otrzymajq Panstwo od
ITRO darmowa informacje zwrotna dotyczaca potencjalu eksportowego, bazujacg na
naszym wieloletnim doswiadczeniu w handlu zagranicznym i doradztwie eksportowym.

Dlaczego warto wypetnic¢ ankiete online?

@ Specjalnie dobrane pytania szybko odkryja silne i slabe strony firmy z
eksportowego punktu widzenia

@ Uzupelniajac ja mogg Panstwo otrzymac darmowa informacje zwrotna, zawierajaca
naszg ocene Panstwa firmy

@ Wyniki ankiety pozwola nam to udoskonali¢ ,W rok do Eksportu” do Panstwa
potrzeb

Zachecamy do uczynienia pierwszego kroku do eksportu juz dzis! Po wypelnieniu ankiety
,Poznaj swoj potencjat eksportowy” otrzymacie darmowaq analize potencjatu eksportowego
Panstwa przedsiebiorstwa.

Przejdz do ankiety online »
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Skontaktuj sie z nami

ITRO Sp. z 0.0.
International Trade & Representative Office

1«

Aleje Jerozolimskie 81
02-001 Warszawa
ORCO Tower | 17 p. biuro nr. 2

tel.: +4822 18817 17
fax.: +48 22 18813 59

®

info@itro.pl

&

www.itro.pl

ITRO - Twoj ekspert w eksporcie.
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